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IOK (poprzez wybo6r odpowiednich projektéw) dostarczenia powtarzalnej

i wystandaryzowanej ustugi (np. szkolenn w okreslonej dziedzinie).

W przypadku konkurséw, o ktérych mowa w pkt 13 w regulaminie konkursu IOK,
poza zamieszczeniem elementéw wskazanych w podrozdziale 7.2 pkt. 4 i 5,

precyzyjnie parametryzuje cele konkursu, okreslajac na przyktad:

a) ogolny cel (w tym w ujeciu ilosciowym), ktéry ma zostac¢ osiggniety dzieki przyjeciu

do dofinansowania konkretnych projektow;

b) katalog zadan mozliwych do realizacji w ramach projektu, ktére zapewnig

realizacje zatozonego rezultatu;
¢) minimalny standard ustug, ktére majg by¢ dostarczane w ramach projektow;

d) maksymalny budzet przewidziany na realizacje zadan w ramach pojedynczego
projektu.

Podrozdziat 10.4 — Negocjacje w ramach konkursowego trybu wyboru
projektow w ramach EFS

Na etapie oceny merytorycznej lub oceny formalno-merytorycznej oceniajacy moga
uzna¢ dane kryterium za spetnione warunkowo lub warunkowo przyznac¢ okreslong
liczbe punktéw za spetnianie danego kryterium i skierowa¢ projekt do negocjacji we
wskazanym w karcie oceny projektu zakresie dotyczacym warunkowo dokonanej

oceny.

Oceniany warunkowo moze by¢ jedynie projekt, ktéry w sytuacji gdyby spetnianie
przez niego kryteriow nie zostalo zweryfikowane warunkowo otrzymatby ocene
negatywna.

Negocjacje stanowig cze$C etapu oceny merytorycznej lub oceny formalno-
merytorycznej i mogq dotyczy¢ zardbwno zakresu merytorycznego, w tym budzetu

projektu np. wysokosci kwoty dofinansowania.

Negocjacje moga by¢ prowadzone jedynie w sytuacji, kiedy kwota przeznaczona na
dofinansowanie projektow w konkursie nie bedzie mogta by¢ rozdysponowana

w catosci na projekty ocenione bezwarunkowo pozytywnie.

Negocjacje moga dotyczy¢ jedynie projektu, ktérego ocena warunkowa przesadza
o0 spetnieniu co najmniej jednego zerojedynkowego kryterium obligatoryjnego lub
0 uzyskaniu przez projekt minimalnej liczby punktéw, o ktérej mowa w podrozdziale
7.1 pkt. 2.
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